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Tematy paneli sg takie same w obu dniach.
PIERWSZY PANEL
12:00-13:15 ,,ABC importu i eksportu do Chin."
Uczestnicy:

Od czego zaczgc? Recepta na udany biznes z Chinami — Paulina Kietbus-Jania,
BigChina

Putapki do unikniecia przy imporcie z Chin — Dominik Btedzki, ChinskiRaport.pl
Proces importu z Chin — Katarzyna Siezieniewska, Morska Agencja Gdynia Sp. z 0.0.

Jak zapewnic sobie otrzymanie towaru zgodnego z zamdwieniem?e — Mariola Bando-
Szwaqj, VERICO Experts Sp. z 0.0.

DRUGI PANEL
13:20 - 14:10 ,,Wyzwania zwigzane z logistyka”
Kolejg z Chin taniej niz morzem?< — Bartosz Miszkiewicz, prezes zarzgdu Symlog

Rozwdj biznesu poprzez dobdr odpowiedniej gatezi fransportu przy imporcie towaru z
Chin — Mariusz Zakiewicz, BBA Transport System

Uwarunkowania formalno-prawne zwigzane z importem Piotrz Burzynski Importuj z
Nami

TRZECI PANEL

14:15-15:15 ,,Jak bezpiecznie importowacé z Chin: weryfikacja, negocjacje i ryzyko
kursowe.”

Uczestnicy:

Weryfikacja kontrahenta, kontrola jakosci — Mariola Bando-Szwaj, VERICO Experts Sp.
Z 0.0.

Chinska cena a negocjacje: znaczenie roznic kulturowych w biznesie — Paulina
Kietbus-Jania, BigChina

Zabezpieczanie ryzyka kursowego — Piotr tukasinski, StalyKurs.pl
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Wyktady organizowane przez Polskie Centrum Studiow nad
Prawem | Gospodarkg Chin Uniwersytetu Warszawskiego

Poczgtek o godz. 10:00
Jak sprzedawac w Chinach?

Eksport do Chin: szansa dla polskich przedsiebiorcéw — Paulina Uznanska
(45 minut)

« Charakterystyka chinskiej gospodarki

« Perspektywy biznesowe dla polskich przedsiebiorcow

« Jezyk chinski w biznesie

Kultura chihska w biznesie — Paulina Uznanska (45 minut)

« Podstawowe zagadnienia chinskiej kultury

*  Wptyw kultury na relacje biznesowe

» Rolarelacji biznesowych w handlu

« Corobi¢, a czego nie robi¢ rozmawiajgc z chinskim partnerem

Prawo w eksporcie do Chin — Maximilian Piekut (1,5 godziny)
« Podstawy prawne ksztattowania umow

» Elementy konieczne dobrej umowy

« Cotojest term sheetijak go stosowac?

« Negocjacja umow

« Rodzaje umow

« Rola umowy w unikaniu sporow

E-commerce — Karol Piekut (3 godziny)

*+  Rynek e-commerce w Chinach

+  Konsumenci

* Platformy e-commerce

*  Marketing w Internecie

« Jak sprzedawac w chinskim Internecie



